
dansk avl s ny t · juni 200918

Foderkontrakter bør tilpasses landmandens 
krav og ikke kun foderstofi ndustriens

FODER OG FODERHANDEL

af svinerådgiver kristian jensen, Midtjysk svinerådgivning

Hvis en handel ikke er rimelig for både køber og sælger, så er 

det ikke en god handel, og parterne vil næppe fi nde sammen 

og handle igen. indgåelse af en god handel/foderkontrakt er ud 

over prisen, også bestemt af en række betingelser for handlen. 

disse skal være accepteret og kendt af begge parter, så undgås 

langt de fl este tvister i forbindelse med foderhandler. 

Hvorfor laver vi kontrakter?
Der er som sådan ingen formkrav til 
måden, hvorpå kontrakter indgås, så det 
kan ske mundtligt, på papir, via mail 
eller pr. sms. Formålet med en kontrakt 
er at beskrive rettigheder og pligter for 
begge parter. Forløbet af aftaleperioden er 
ligeledes reguleret af kontrakten. Her kan 
blandt andet fremgå, om det aftalte kvan-
tum skal aftages på bestemte tidspunkter i 
aftaleperioden, eller om det er til successiv 
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aftagelse. Successiv aftagelse betyder, at der 
skal aftages lige store mængder for eksem-
pel hver måned. Når kontrakten er indgået, 
skulle der være klarhed over forløbet, så der 
ikke opstår uenighed.

Kontraktbetingelser i dag
I dag er kontraktbetingelserne udformet af 
foderstoffi rmaet, så de forhold der reguleres 
i betingelserne tager primært hensyn til 
sælgers interesse.

Mængde eller termin
Som dakofo's (brancheorganisation for 
foderstoffi rmaer) salgs- og leveringsbetin-
gelser er udformet i dag, så er det sælger der 
frit bestemmer, hvad der skal ske med en 
eventuel restmængde på kontakten. Falder 
foderprisen, efter kontrakten er indgået, 
skal køber altså tage hele mængden. Stiger 
foderprisen derimod, så vil restmængden 
blive slettet.

For at indgå en aftale som begge parter 
er tilfredse med, skal der være en klar aftale 
om, hvad der gælder. En løsning kan være, 
at det altid er mængden der gælder. 

Hvis der er for meget foder på kontrakten 
i forhold til grisenes forbrug, er køber altså 
forpligtet til at tage den aftalte mængde, 
uanset hvad der sker med prisen.

Er der omvendt for lidt foder, så må den 
resterende mængde købes til dagspris, eller 
der må indgås en ny kontrakt.

En kontrakt på mængden giver ens 
vilkår for begge parter. Den risiko, der 

måtte ligge i prisudsving, kan ikke bruges 
til spekulation, uden at konsekvensen af 
spekulationen er kendt af begge parter.

Ved salg af ejendom eller sanering 
af besætning
I de nuværende salgs- og leveringsbetin-
gelser kan foderstoffi rmaet bestemme, at 
der skal differenceafregnes for den ikke 
aftagne mængde. En differenceafregning 
betyder, at køber skal betale forskellen 
mellem kontraktprisen og dagsprisen. 
Foderstoffi rmaet kan dog også vælge at 
annullere kontrakten, men det er alene 
foderstoffi rmaets valg.
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LEVERANDØRGUIDE

Tlf. 9660 5400 . www.skiold.dk

SKIOLD leverer komplette løsninger:

TØRFODRING
VÅDFODRING
MØLLERI
VENTILATION

VASKEROBOT
TRANSPONDER
STALDINVENTAR
MANAGEMENT

DANSK 
LANDBRUGSRÅDGIVNING

Landscentret
Udkærsvej 15, 8200 Århus N

Tlf. 8740 5000
lks@landscentret.dk · www.landscentret.dk

BEDRIFTSLØSNING
FarmWatch®

edb til bedre driftsledelse

Foder/Fodertilsætning Grisevogne

Rådgivning

Varme & Ventilation

H-pro®

Flydende Fiskeproteinkoncentrat

fra lakseopdræt

til Dansk svineavl

Tlf. 9877 0707 – Fax. 9877 0766

www.hordafor.dk

Fremstilling af 1. klasses grise- & transportvogne, 
med eller uden hydr.sænkning. Fremstiller også efter 

specielle mål og ønsker. Forsk. tilbehør f.eks. sidedøre, 
låger, vægt m.v. Kan SPF godkendes

CN 
AGRO

Ring 96 69 07 44 www.cnagro.dk
Vejen til et 
optimalt staldmiljø

Spiraflex A/S
Tel.: 7020 2176

E-mail: spiraflex@spiraflex.dk
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Børs-Marks hjem me si de: www.bors-mark.dk. Her kan du også, blandt meget andet, fi nde 

artikler fra tidligere numre af Børs-Marks blade. 

VILDBJERG
APOTEK

Dit lokale veterinær apotek

Søndergade 7 · 7480 Vildbjerg
Tlf: 97131036 · vildbjerg@apoteket.dk

www.Vildbjergapotek.dk

Dette punkt vil under normale omstæn-
digheder ikke føre til problemer, da der 
sjældent er salg eller saneringer inde over en 
kontraktperiode, men hvis man som køber 
går med tanker om at sælge ejendommen 
eller gennemføre en sanering, skal man lave 
en klar aftale om, hvad der skal ske med 
den aftalte fodermængde, såfremt salget 
eller saneringen effektueres.

Dokumentation
Mundtlige aftaler er juridisk set lige så 
gældende som skriftlige, men er desværre 
noget svære at eftervise. Aftaler skal være 
skriftlige, med både sælger og købers 
underskrift.

Forbered handlen
Så længe kontraktbetingelserne er udfor-
met af den ene part i handlen, skal du 
forberede handlen grundigt og få indføjet 
betingelser, hvis du ikke accepterer de vil-

kår der står i foderstoffi rmaets kontraktbe-
tingelser. I ovenstående artikel er et bud på 
nogle af de forhold, der i den senere tid har 
givet tvistigheder, og som også i fremtiden 
kan give problemer.

Der er udarbejdet en tjekliste som er 
tilgængeligt på infosvin. Denne tjekli-
ste giver en mere detaljeret beskriver en 
række forhold, som man som køber skal 
være opmærksom på inden der indgås 
foderhandel/-kontrakt.  �


